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➢Von der Idee zum Konzept

– Was?

– Wann?

– Wie?

– Mit wem?

– Wo?

– Dabei nicht vergessen:
Öffentlichkeitsarbeit

Ausgaben/Einnahmen:
Benötigte zusätzliche 
Mittel 
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➢Recherche Fördermittel

Verein/ 
Initiative …

Förderer

Idee/ 
Vorhaben
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➢Recherche Fördermittel

– Ziele der Fördermittelgeber

– Regionale Verortung

– Vorgespräche 
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➢Recherche Fördermittel

– https://www.hausdesstiftens.org/stiftungsfundrai
sing-fuer-einsteigerinnen-ein-leitfaden/

– https://foerderdatenbank.d-s-e-e.de/

– https://foerdermittelfinder.freiwilligen-
agentur.de/

– https://www.netzwerk-
selbsthilfe.de/broschueren-bestellen/

– Förderer ähnlicher Projekte

https://www.hausdesstiftens.org/stiftungsfundraising-fuer-einsteigerinnen-ein-leitfaden/
https://foerderdatenbank.d-s-e-e.de/
https://foerdermittelfinder.freiwilligen-agentur.de/
https://www.netzwerk-selbsthilfe.de/broschueren-bestellen/
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➢Förderantrag stellen

Fragen der Fördermittelgeber

• Trauen wir dem Projektträger die Umsetzung des Projekts zu?
> anschauliche Beschreibung des Vorhabens
> Genaue Finanzplanung

• Erfüllt das Projekt den eindeutig definierten Zweck unseres Förderprogramms/ unserer 
Organisation?
> Präzise Beantwortung der gestellten Fragen (im Zweifelsfall nachfragen)

• Passt der Projektträger hinsichtlich der Denk- und Arbeitsweise, der Wertvorstellungen 
und der Außenwirkung zu uns?
> Blick auf die Gesamtausrichtung der Organisation/des Fonds
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➢Förderantrag stellen
KFP Augenblicke - Eine Stadt tanzt 2020/21

Ausgaben - Zusammenfassung

Personalkosten Projektsteuerung, ÖA, FR 75.000 €

Honorarkosten Künstlerischer Bereich 57.200 €

Miete/Verpflegung Proben 26.700 €

Sachkosten Druck, Requisite 14.300 €

Reisekosten Künstler, TN 6.100 €

Gebühren/Beiträge Versicherung, KSK, Gema 3.250 €

182.550 €

Finanzierung

Eigenmittel Bürgerstiftung Halle 15.250 € 8,4%

Einnahmen Tickets 10.000 € 5,5%

Prof. Otto Beisheim Stiftung (bewilligt) 55.000 € 30,2%

Stadt Halle (wird beantragt zum 30.09.2019) 8.000 € 4,4%

Lotto (Antragstellung geplant) 34.000 € 18,7%

Zwischensumme 122.250 €

Landeskunststiftung 60.000 €

Anteil an der Gesamtfinanzierung 32,9% 32,9%

GESAMT 182.250 € 100,00%
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➢Andere Fundraisingtools: Spenden

− Einmaliges Projekt:

− Vertrauen aufbauen und Geschichten erzählen

− Wer sind die Spender? Wie kommunizieren sie?

− Spendenprozess einfach gestalten

− Crowdfunding-Plattformen nutzen
(Achtung Steuerfalle, bei Gegenleistung dürfen keine 
Spendenquittungen ausgestellt werden)
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➢Andere Fundraisingtools: Spenden

− Kontinuierliche Arbeit:

− „Marke aufbauen“ (für Projekt oder Verein etc)

− Zielgruppe definieren

− Übliche Tools: Spendenbrief oder –mail, Online-
Tools für Webseite und Social Media, Flyer …

− Begegnungsmomente schaffen und in Kontakt 
bleiben

− An Erfolgen teilhaben lassen 
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➢ Andere Fundraisingtools: Sponsoring
– Beim Sponsoring geht der Verein eine vertraglich 

definierte Geschäftsbeziehung in der Regel mit einem 
Unternehmen ein. Für die bereitgestellten Mittel muss er 
Gegenleistungen erbringen.

– Das Erbringen einer Gegenleistung unterscheidet das 
Sponsoring deutlich vom Wesen einer Spende, die ohne 
Gegenleistung erbracht werden muss.

– Sponsoring-Einnahmen zählen zum wirtschaftlichen 
Geschäftsbetrieb und müssen grundsätzlich versteuert 
werden. Beim Sponsoring dürfen gemeinnützige Vereine 
keine Zuwendungsbestätigung ausstellen, sondern müssen 
dem Sponsor eine Rechnung stellen.
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➢Andere Fundraisingtools: Crowdfunding
– Volksbank

Kostenfrei

https://www.vbhalle.de/wir-fuer-sie/engagement/crowdfunding.html

– Saalesparkasse 99 FUNKEN
Kosten: 4% (auch bei Nichterreichung des Ziels) | Co-Funding erfolgt 
sporadisch 

https://module.saalesparkasse.de/de/home/aktionen/99funken.html

– Stadtwerke Halle Crowd
Kosten: 11% (nur im Erfolgsfall) | Halle-Crowd Fördertopf (10€ Zuschuss für 
jede:n Unterstützer:in!), Fördertopf jeden Monat mit 1.000€ gefüllt 

https://www.halle-crowd.de/

https://www.vbhalle.de/wir-fuer-sie/engagement/crowdfunding.html
https://module.saalesparkasse.de/de/home/aktionen/99funken.html
https://www.halle-crowd.de/


Ulrike Rühlmann
Bürgerstiftung Halle
Geschäftsführerin

ulrike.ruehlmann@buergerstiftung-halle.de
+49 (0)345 68 58 796
www.buergerstiftung-halle.de

Tipp:
https://www.deutsche-stiftung-engagement-und-
ehrenamt.de/dseeerklaert/

mailto:ulrike.ruehlmann@buergerstiftung-halle.de

